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Accueil / Formations / Formations E-Marketing

: Les formations “E-marketing” proposées par Expertisme
sont congues pour les professmnnels souhaitant approfondir leurs connaissances en marketing digital et
développer des compétences dans 1'utilisation des outils et des techniques d’E-marketing.

Ces formations se concentrent sur la maximisation de 1’efficacité digitale pour atteindre les objectifs
commerciaux. Dans un monde de plus en plus connecté et numérique, les entreprises doivent se démarquer sur
Internet pour rester compétitives.

Ainsi, il est essentiel d’acquérir une connaissance approfondie des stratégies et des tactiques d’E-marketing qui
permettront de créer une présence en ligne efficace et de générer des résultats concrets.

Avec nos formateurs Experts métiers, vous aborderez différents sujets clés tels que le référencement naturel
(SEO), la publicité en ligne (SEM), la gestion des réseaux sociaux (SMO), I’email marketing, 1’analyse des
données et 1'optimisation des conversions. Vous apprendrez a élaborer et a mettre en ceuvre des stratégies E-
marketing percutantes en utilisant les dernieres techniques et les meilleures pratiques de 1'industrie.

Apres avoir suivi ces formations, vous serez capables de développer des stratégies d’E-marketing efficaces,
d’augmenter votre visibilité en ligne, de générer du trafic qualifié et de convertir celui-ci en résultats tangibles.
Vous serez également en mesure d’analyser les données et d’optimiser vos campagnes pour obtenir un retour
sur investissement maximal.

Formations E-Marketing sur mesure

Formation Brand marketing : Maitriser les nouveaux formats de contenu 2 jours

Formation Marketing d’influence : Réussir sa stratégie influenceurs 2 jours

Nouveauté

Formation e-marketing : Elaborer une stratégie d’inbound marketing 14 Heures soit 2 jours
Nouveauté

Formation e-marketing : Réussir ses campagnes e-mailing 2 jours

Nouveauté

Formation e-marketing : Rédiger des e-mails impactants, stratégie digitale 2 jours
Nouveauté
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domaine d’activité différent ou que vous souhaitez acquérir de nouvelles compétences, il est tout a fait possible
de vous reconvertir dans le marketing digital. Pour cela, voici quelques étapes que vous pouvez suivre :

¢ Informez-vous et faites des recherches sur le marketing digital, puis définissez vos objectifs afin d’affiner
le domaine dans lequel vous souhaitez exercer. Cela peut-étre spécifique aux réseaux sociaux, a la
rédaction web, au référencement... etc.

¢ Si vous manquez de compétences, suivez une formation dans le domaine que vous avez choisi. Vous
pouvez opter pour une formation en ligne, passer une certification, participer a des ateliers ou des
webinaires ou encore vous auto-former par le biais de tutoriels et de blogs. Chez Expertisme, nous
proposons de nombreuses formations pour vous former au e-marketing, que vous soyez débutant ou déja
expérimenté.

e Suivez des professionnels du marketing sur les réseaux sociaux, participer a des événements en lien avec
votre projet professionnel ou encore rejoignez des groupes de discussion en ligne pour tenter d’élargir
votre réseau.

Enfin, recherchez des offres d’emplois ou créez votre propre projet pour mettre en pratique tout ce que vous
avez appris et vous forger une expérience.ll est important de planifier et bien préparer en amont sa campagne
e-mailing si 'on souhaite maximiser la performance de ses e-mails. Pour cela, il est utile de suivre ces
différentes étapes :

e Définissez vos objectifs. Une campagne e-mailing peut différer d’'une a 'autre en fonction du but
souhaité. Vos objectifs peuvent étre ’acquisition de nouveaux clients, la fidélisation de ceux existants ou
I’'augmentation des ventes par exemple.

¢ Constituez une liste de contacts a cibler. Assurez-vous de la qualité de cette derniére, et segmentez-
la en fonction de criteres pertinents, comme la localisation, les comportements d’achat, etc. pour
personnaliser vos e-mails.

e Rédigez des e-mails engageants et convaincants, avec un contenu pertinent et suffisamment
intéressant pour capter l'attention de vos lecteurs. Personnalisez le plus possible vos contenus, en
appelant par exemple les personnes ciblées directement par leur prénom ou en leur proposant une offre
qui correspond a leur comportement d’achat.

¢ Ajouter des appels a I’action (CTA) dans vos e-mails. Cela peut-étre des boutons pour rediriger vers
votre site web, pour s’inscrire a un événement que vous organisez ou pour inciter a suivre votre marque
sur les réseaux sociaux par exemple.

e Suivez ensuite les résultats et analysez-les. Ajustez ensuite vos prochaines campagnes e-mailing en
fonction pour gagner en impact et en pertinence.

Le brand marketing, aussi appelé marketing de marque, est une approche du marketing qui se focalise sur la
création et la gestion de la marque d’une organisation, de ses produits ou de ses services. Le but premier du
marketing de marque est de construire une image de marque forte et positive dans I’esprit des consommateurs,
pour amener a accroitre leur fidélité et augmenter vos ventes.

Plusieurs composants peuvent servir a construire le marketing de marque d’une entreprise, il est donc
primordial d’analyser soigneusement chacune d’elles.

Voici les principales composantes a prendre en compte :

e I’identité visuelle : Cela comprend le logo, les typographies et les couleurs choisies, mais aussi votre
site web ou les objets promotionnels.

e L’expérience de marque : L'image de votre marque se crée également a partir de 1’histoire de votre
organisation, de ses forces, faiblesses, son savoir-faire et ses valeurs. L’expérience de marque comprends



également l'expérience d’achat, le SAV, et les employés de I

e Le produit ou le service : C’est un aspect fondamental de votre image de marque. Son prix, ses
caractéristiques, sa forme... sont autant d’éléments qui fagonnent la maniére dont les consommateurs
voient votre marque.

A l’ére du numérique, le e-marketing représente un levier incontournable pour toute entreprise qui souhaite
renforcer sa présence sur le web, attirer et fidéliser ses clients et ainsi accroitre la vente de ses biens ou
services. Le e-marketing permet en effet de toucher et capter un grand nombre de personnes en peu de temps,
grace a la mise en place d’actions ciblées sur différents canaux. De plus, investir dans le marketing digital peut
s’avérer bien plus intéressant en termes de cofits plutot que de mettre un plan média a la TV ou a la radio par
exemple.

L'un des avantages les plus importants du marketing numérique est la capacité a mesurer avec précision les
résultats de vos campagnes. Vous pouvez suivre les performances en temps réel, ce qui vous permet d’ajuster
votre stratégie en fonction des données.

Enfin, le e-marketing vous permet de personnaliser vos messages en fonction des préférences et du
comportement de chaque utilisateur, ce qui améliore I'engagement et les taux de conversion.

En bref, le e-marketing est devenu un composant essentiel de la stratégie marketing de nombreuses
organisations de par ses avantages en termes de portée, de ciblage et de mesure des résultats. Il permet aux
entreprises de s’adapter aux enjeux du monde moderne et de rester compétitives sur le marché.Le marketing
d’influence est une technique marketing qui consiste a collaborer avec des personnes influentes sur les réseaux
sociaux dans le but de promouvoir les biens ou services d'une entreprise.

Ces personnes, appelées aussi influenceurs, utilisent leur présence sur les réseaux sociaux pour mettre en avant
et recommander des produits ou des services a leur communauté, qui sont alors plus susceptibles d’effectuer un
achat étant donné la confiance et I'affinité qu’ils accordent a l'influenceur.

Le marketing d’influence peut prendre des aspects différents, comme des posts sponsorisés, des revues de
produits, des mentions de marques, etc. Aujourd’hui, il prend de plus en plus de place et devient un outil
incontournable car les réseaux sociaux continuent de gagner en visibilité et d’attirer de nouvelles personnes.

Pour mettre en place une campagne marketing d’influence efficace, il est nécessaire de suivre plusieurs étapes :

Identifiez les bons influenceurs

Définissez des objectifs

Imaginez et créez un concept de campagne
Négocier les conditions et les contrats
Mettez-en oeuvre la campagne

Mesurez et corrigez si nécessaire

ol
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NOTRE METHODOLOGIE

Nous nous appuyons sur des techniques pédagogiques acquises grace a
10 ans de formations et d’expérience dans nos domaines technologiques
et avec des outils que nous utilisons au quotidien. Notre but est de
réaliser un transfert de compétences avec nos stagiaires et ainsi
permettre une mise en ceuvre opérationnelle sur leur activité des la fin
de la formation.



CERTIFICATION QUALIOPI

Depuis Septembre 2020, Expertisme arbore la Certification Qualiopi.
Nous répondons ainsi aux récents critéres qualités imposés par le décret
n°2015-790 du 30 juin 2015 a tout organisme de formation souhaitant
perdurer. Ainsi nous nous adaptons mieux a chacun de nos stagiaires en
les accompagnant, et en prenant compte de leurs appréciations.

DES CONTENUS SUR MESURE

Que votre formation soit dans un cadre individuel ou intra-entreprise,
nous créons leurs contenus sur mesure en fonction de vos attentes et
des objectifs fixés. Nous sommes pragmatiques en vous proposant un
transfert de compétences qui vous rende tres rapidement opérationnel.



LIEUX DE FORMATION

Nous sommes présents au plan national ! Et nous venons vous rejoindre
partout en France dans votre entreprise ou dans nos 20 centres de
formation : Angers, Aix-en-Provence, Besancon, Bordeaux, Bourges,
Chartres, Laval, Lille, Lyon, Marseille, Nantes, Orléans, Paris, Rennes,
Rouen, Strasbourg, Dijon, Tours, Troyes

SATISFACTION

Chez Expertisme, la satisfaction de nos clients et primordiale, nous y
prétons une trés grande attention. C’est la raison pour laquelle
Expertisme compte pour I'année 2021, une satisfaction de 98 % de ses
stagiaires et clients.



ACCES HANDICAP

Chez Expertisme, nous accompagnons la différence ! Toute demande
spécifique a 1’accessibilité de la formation par des personnes
handicapées donnera lieu a une attention particuliere et le cas échant
une adaptation des moyens de la formation.

FINANCEMENT

Que vous soyez salarié d’une entreprise, demandeur d’emploi inscrit a
Péle Emploi, chef d’entreprise ou un indépendant vous disposez d'un
droit a la formation. De nombreux dispositifs existent pour financer
jusqu’'a 100% des cotits de formations.



AUDIT GRATUIT

Nos Formateurs Experts métiers réalisent un Audit GRATUIT de vos
actions mises en ceuvre avant la formation et définissent un plan
d’action personnalisé qui sera intégré a votre plan pédagogique de
formation sur mesure. Cet Audit est proposé sur certaines formations
permettant une étude de votre écosystéme existant.

DES DATES FLEXIBLES

Nos formations sont réalisables aux dates de votre choix ! Une fois votre
module de formation choisi, vous proposez 3 dates au choix. Nos
formateurs s’adaptent a vos besoins et contraintes et vous confirment la
date souhaitée lors du rendez-vous pédagogique.
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L’Agence Expertisme vous propose des formations digitales individuelles sur mesure ou en intra-entreprise sur
mesure (pour une équipe d’'une méme entreprise, a partir de 4 personnes).

Nos formations en E-marketing sont personnalisées en fonction de vos attentes et de vos objectifs.

Un large choix de formations vous est proposé : Formations en stratégie E-mailing, en Marketing automation,
outils Web-marketing, Inbound Marketing,...

Nos formateurs Experts Métiers sont mobiles partout en France que vous soyez a Paris ou en région. Nous
pouvons nous rendre dans vos Locaux, vous pouvez effectuer la formation dans 'un de nos 20 centres de
formation en France; ou en Distantiel par Visio conférence !
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Contactez-nous

pour votre formation !

CONTACTEZ-NOUS !


https://expertisme.com/contact/

